
 

1. Identificación de la asignatura 

 

División: Humanidades y Ciencias Sociales  

 

Departamento: Economía 

  

Nombre de la asignatura: Seminario Electivo de Línea I 

 

Código de la asignatura: ECO44013 

 

Nivel de la asignatura (Pregrado, Postgrado): Postgrado 

 

Requisitos (Código y nombre de la asignatura): Ninguno 

 

Número de créditos de la asignatura: 3 

 

No. de horas teóricas: 36 

 

No. de horas prácticas: N/A 

 

No. de horas tutoriales: N/A 

 

Idioma de la asignatura: español 
(Español, Inglés, Alemán, francés, otros) 

 

Modalidad de la asignatura: Presencial 
(Presencial, Virtual, Híbrido, otros)  

 

 

2. Descripción de la asignatura. 

 

En este seminario se busca que el estudiante conozca las áreas de investigación de 
Graneco y los grupos que soportan el doctorado. 

 

3. Justificación. 

 
Éste componente pone al estudiante del doctorado un paso más allá de la formación de 
maestría y lo introduce en cursos de alta especialización en tópicos de microeconomía y 
macroeconomía a nivel doctoral. Las clases serán impartidas por profesores doctores de 
reconocida trayectoria investigativa y se combinaran presenciales con virtuales. Este 
seminario tendrá invitados nacionales e internacionales en los cuales se destaquen las 
aplicaciones e interpretaciones desde la economía a los fenómenos del contexto regional, 
nacional e internacional. La temática de los seminarios cada semestre se definirá según 
las preferencias de los estudiantes y docentes invitados por el programa. 



 

4. Objetivo general de la asignatura. 

 

Esta asignatura se orientará a: Adentrar al estudiante en las diferentes áreas de 

investigación en economía identificando potencialidades, metodologías y áreas 
susceptibles para realizar su trabajo doctoral. 

 

 

5. Resultados de Aprendizaje u Objetivos Específicos: 

 

Al finalizar la asignatura, los estudiantes deben estar en capacidad de: 

Profundizar en áreas específicas para su futura investigación. Deberán demostrar una 

participación más directa y autónoma, en la identificación de problemáticas centrales para 

el desarrollo de una visión aplicada de los conocimientos teóricos adquiridos previamente. 

 

Cada seminario establecerá su propio esquema de evaluación, pero en general se espera 

que el estudiante, bajo el esquema seleccionado, pueda demostrar conocimiento a 

profundidad de la temática desarrollada y una visión crítica frente a las evidencias 

demostradas. 

 

6. Temas de la asignatura. 

 
En este seminario los estudiantes podrán avanzar, entre otros, en estudios sobre. 

 
 Finanzas Públicas  

 La política económica y el papel de las finanzas públicas  

 El papel del Estado en la Economía  

 Las herramientas de la hacienda pública  

 Teoría del gasto público  

 Análisis de las políticas de gasto  

 Imposición y distribución del ingreso  

 El sistema de ingresos públicos en Colombia  

 Sistema presupuestal, marco jurídico y proceso presupuestal  

 Las finanzas públicas territoriales  

 Marco jurídico y procedimental de la contabilidad pública  

 El problema del déficit fiscal  

 Economía ambiental y de los recursos  
 
Economía de la costa Caribe  

 La estructura económica de la Costa Caribe.  

 Agricultura y ganadería, e Industria manufacturera.  

 Comercio exterior y minería.  

 Puertos y turismo.  

 ¿Por qué se rezagó la Costa Caribe? Las divergencias regionales en Colombia.  



 La pobreza en la Costa Caribe.  

 El recurso humano: Educación, salud y empleo.  
 
Evaluación de Impacto  

 Introducción a la evaluación de impacto  

 Modelo de resultados potenciales  

 Diseños experimentales para la evaluación de impacto  

 Diseños cuasi – experimentales para la evaluación de impacto  

 Estudios de caso de evaluaciones experimentales y cuasi - experimentales  

 

Economía de las Organizaciones 

 Naturaleza y ámbito de la empresa 

 Teorías económicas de la empresa: Los costes de transacción 

 Teorías económicas de la empresa: La Teoría de la Agencia 

 Teorías económicas de la empresa: Derechos de propiedad 

 Barreras a la entrada y estrategia competitiva 

 Comportamiento estratégico de las empresas  

 La empresa multinacional 
 
Economía Experimental 

 Introducción a la Economía Experimental 

 Principales componentes de un diseño experimental 

 Los usos de la experimentación  

 El proceso de toma de decisiones del Individuo 

 Problemas de Coordinación 

 Bienes públicos 

 Experimentos y el Mercado 

 Normas y Preferencias Sociales 
 
Pensamiento Económico Avanzado 

 Metodología de la economía Ortodoxa y Heterodoxa 

 Adam Smith 

 David Ricardo 

 J.S Mill 

 Karl Marx 

 La revolución marginalista 

 Alfred Marshall 

 J.M Keynes 
 
Evaluación económica de intervenciones en salud 

 Tópicos básicos de evaluación económica 

 Aspectos críticos de la evaluación económica 

 Análisis de costos 

 Análisis de costo efectividad 

 Análisis de costo utilidad 

 Análisis de costo beneficio  

 Presentación y uso de resultados de evaluación económica 
 



 

 

7. Bibliografía Básica de la asignatura. 
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