
 

1. Identificación de la asignatura 

 

División: Humanidades y Ciencias Sociales  

 

Departamento: Economía 

  

Nombre de la asignatura: Seminario  de Investigación B 

 

Código de la asignatura: ECO64034 

 

Nivel de la asignatura (Pregrado, Postgrado): Postgrado 

 

Requisitos (Código y nombre de la asignatura): Seminario electivo de línea II ECO44014 

 

Número de créditos de la asignatura: 3 

 

No. de horas teóricas: 36 

 

No. de horas prácticas: N/A 

 

No. de horas tutoriales: N/A 

 

Idioma de la asignatura: español 
(Español, Inglés, Alemán, francés, otros) 

 

Modalidad de la asignatura: Presencial 
(Presencial, Virtual, Híbrido, otros)  

 

 

2. Descripción de la asignatura. 

 

El Seminario de investigación es una opción pedagógica que utiliza estrategias 

individuales y de grupo para la profundización, análisis y construcción conceptual de un 

campo de conocimiento, que en este caso se encontrará enmarcado en las dos líneas de 

profundización del Doctorado. Bajo esta estructura se contará con la guía de un profesor 

que diseñará las actividades tratando de utilizar todas las herramientas de trabajo para 

lograr el objetivo final.  

 

3. Justificación. 

 
Seminarios de Investigación no son actividades eminentemente presenciales en las que el 

estudiante asiste al aula para recibir contenidos. Bajo esta perspectiva, hay un importante 



componente de trabajo independiente en el cual el estudiante, siguiendo una propuesta 

de trabajo clara, profundiza en el debate teórico y metodológico de la línea de interés. En 

el marco del mismo seminario se contemplan entonces algunas reuniones en las que de 

manera directa con el profesor o en grupos de discusión los estudiantes exponen el 

estudio detallado realizado y se somete al debate y discusión.  

 

4. Objetivo general de la asignatura. 

 

Esta asignatura se orientará a: Adentrar al estudiante en las diferentes áreas de 

investigación en economía identificando potencialidades, metodologías y áreas 
susceptibles para realizar su trabajo doctoral. 

 

 

5. Resultados de Aprendizaje u Objetivos Específicos: 

 

Al finalizar la asignatura, los estudiantes deben estar en capacidad de: 

 

A través del seminario los alumnos desarrollan un conjunto de habilidades que le 

permiten:  

(i) Consolidar, ampliar, profundizar y generalizar los conocimientos científico-

técnicos introducidos en las conferencias, y con los que han interactuado 

durante su trabajo independiente;  

(ii) Abordar la discusión y solución de problemas; y  

(iii) Desarrollar habilidades comunicativas de lectura y de investigación. 

 

Fruto de estos seminarios cada estudiante deberá concluir con la entrega de un trabajo 

escrito (tipo working paper) producto del estudio independiente que inicia desde comienzo 

de semestre y que se va desarrollando, afinando, aclarando y enriqueciendo con los 

aportes individuales, la discusión de grupo y la guía de un (o varios) experto(s) de la línea. 

 

Es decir, bajo un mismo rigor metodológico, el énfasis del Seminario de Investigación está 

en el desarrollo de un tema específico y concreto de investigación económica. Ya debe 

estar en capacidad el estudiante de aporta algo nuevo al saber y la discusión en esa 

temática, y dado que los estudiantes recorren una gran parte de su proceso con un mismo 

director, en los seminarios de Doctorado se espera que el estudiante confronte su 

discusión doctoral con otros expertos y compañeros en la misma línea. 

 

 

6. Temas de la asignatura. 

 
En este seminario los estudiantes podrán avanzar en estudios sobre las líneas de 
profundización en Economía Institucional y capital humano y en Economía de la 
Innovación, con los siguientes énfasis investigativos: 



Línea de Economía Institucional y capital humano 
 

1. Instituciones y desarrollo: 

 

 Que es la Economía Institucional. 

 Los orígenes del institucionalismo. 

 Surgimiento de la Economía Neoinstitucionalista. 

 Análisis comparativo del institucionalismo original y el Neoinstitucionalismo. 

 El desarrollo y las instituciones.  

 Las agendas de investigación en la temática de la relación entre instituciones y el 

desarrollo.   

 
2. Economía de la salud: 

 Introducción a la Economía de la Salud  
 Demanda y Oferta de salud  
 El seguro y la organización industrial de los proveedores de salud  
 Aspectos financieros de los sistemas de salud 

 
3. Economía de la educación: 

 Teorías de demanda por educación  
 Los rendimientos de la educación  
 Costes educativos  
 Funciones de Producción de educación  
 Financiación de la educación obligatoria  
 El mercado laboral de los profesores 

 
4. Economía urbana: 

 

 Ciudades y Desarrollo: Introducción a la problemática 

 Sistemas de ciudades I: Teoría del lugar central 

 Sistemas de ciudades II: Nueva Geografía Económica 

 Renta del Suelo I: Visión Neoclásica 

 Renta del Suelo II: Visión Marxista 

 Temas Especiales I: Vivienda 

 Temas Especiales II: Gobierno 

 Temas Especiales III: Transporte 

 Grandes Controversias I: Suburbanización 

 Grandes Controversias II: Urbanización y Subdesarrollo en América Latina 

 Grandes Controversias III: Segregación Socio-Espacial 

 
Línea de Economía de la Innovación 

 
1. Recursos humanos en la innovación: 



 Efectos de la Innovación sobre el crecimiento económico, la competitividad, el 
empleo y el catching up. 

 Políticas públicas de movilidad de personal altamente cualificado. 

 Transferencia de tecnología, innovación y emprendimiento. 
 

2. Adicionalidad de las políticas de I+D: 

 Sistemas nacionales, regionales y sectoriales de innovación: la geografía de la 
innovación  

 Innovación en sectores de bajo contenido tecnológico  

 Política de innovación y su relación con la ciencia y la tecnología  

 Políticas de cooperación en innovación  

 Financiamiento público de la innovación: Subsidios óptimos y estimación de 
adicionalidades de inputs, outputs, y comportamiento  

 Políticas públicas de cooperación en innovación  

 Innovación tecnológica versus innovación no tecnológica: el proceso de 
innovación  

 Innovación organizacional  

 Innovación en servicios  

 Medición de la innovación  
 

3. Innovación abierta: 

 Innovación: el ¿qué? y el ¿por qué?  

 Tipos de innovación  

 Innovación empresarial  

 Modelos de innovación organizacional  

 Estrategias de cooperación en innovación  
 

4. Gestión de la Innovación empresarial: 

 

 La innovación como el núcleo del modelo de negocio  

 Desarrollo de la estrategia de innovación  

 Medición de la innovación  

 
Nota: Si el estudiante matricula un asignatura de la línea de Investigación de 
Economía Institucional y Capital Humano en Seminario de Investigación A, en este 
seminario deberá matricular una asignatura de la línea de investigación en 
Economía de la Innovación, y viceversa. 
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